Recht Namen+Nachrichten

Wuchermiete, Flugverspétung, Mogeldiesel: Fiir all diese Verbraucherprobleme
bieten Tech-Dienstleister die Durchsetzung von Schadensersatz an. Diirfen die das?
Wir haben Experten zum ersten BGH-Urteil in Sachen Berufsrecht und Legal Tech

(Wenigermiete; Az. VIIl ZR 285/18) auf ein Wort gebeten.

,Die Anwalte mii

JUVE: Was haben Sie gedacht, als der BGH sei-
ne Entscheidung verkiindet hat?

Dr. Philipp Plog: Ich fand sie tiberraschend weit-
reichend. Der BGH hat einige vom Fall abgeléste
Punkte geradezu apodiktisch verkiindet: Die In-
kassolizenz tragt bei allen Tatigkeiten, die im Zu-
sammenhang mit der Forderungsdurchsetzung
stehen. Die Presseerklarung liest sich so, als ob
Legal Techs kiinftig umfassend beraten diirfen,
wenn es ,um Geld geht’. Und Interessenkonflikie
bei der Kombination von Forderungsdurchsetzung
und deren Finanzierung sind nach Auffassung des
BGH offenbar schon ausgeschlossen, wenn die
Interessen von Legal Tech und Mandant , weitge-
hend” dieselben sind - das klingt sehr groRziigig.

Was bedeutet das fiir die Praxis?

Damit gibt es freie Bahn fiir alle moglichen Vari-
anten von Erfolgshonoraren der Legal Techs. Sie
konnen jetzt auch erstmals ausdriicklich als
Rechtsberater auftreten, ohne sich um diesen
Begriff herumzudriicken.

Ist das nicht nur eine Formalie?

Nein, es gab Klarungsbedarf bei der Frage, ob
jenseits der eigentlichen Ferderungsdurchset-
zung eine Rechtsberatung auRerhalb von Kanzlei-
en maglich ist, Ich vermute, dass dahinter der
Gedanke vom Zugang zum Recht steht. Der BGH
ist offenbar iiberzeugt, dass der ,Anzug von der
Stange’ in der Rechtsberatung eine gesellschaftli-
che Funktion erfiillt, die neben die besondere Ex-
pertise der Anwilte tritt.

Wie weitreichend ist die Entscheidung iiber
den konkreten Streitfall Wenigermiete hinaus?
Es ist hartes Brot fiir die Anwaltskanzleien - denn
anders als Legal Techs diirfen sie ihren Mandan-
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ten keine Erfolgshonorare anbieten, nach dem
Motto: No win, no fee. Und sie diirfen Mandan-
ten nicht die gerichtlichen Kostenrisiken abneh-
men.

Vor allem Beklagtenvertreter im Diesellom-
plex diirften sich drgern, dass hier fiir Legal
Techs andere Regeln gelten...

Ja, es klingt nach einem Rckschlag fiir vW und
andere im Dieselskandal. Das Unternehmen hatte
argumentiert, dass die Stellung als Inkasso-An-
bieter es Myright und anderen unméglich macht,
Forderungsdurchsetzung und Finanzierung zu
kombinieren. Der BGH hat damit offenbar kein
Problem, Auch wenn es in diesem Fall nicht um
Diesel-Klagen geht, diirfte die Wertung Ubertrag-
bar sein. Aber das werden wir erst genau wissen,
wenn das 100-Seiten-Werk des BGH vorliegt, das

sten jett Sturm laufen”

in der Verhandlung schon auf dem Tisch der Vor-
sitzenden Richterin lag.

Welches Signal sendet der BGH dem Gesefz-
geber, der ja das Berufsrecht reformieren wilf?
Es miissen - offenbar auch nach Auffassung des
BGH - die Bereiche geregelt werden, in denen es
nicht um Forderungsdurchsetzung geht. Die Rich-
ter betonen, dass die Registrierung als Inkassodi-
enstleister zur , Abwehr von Anspriichen, zur
Vertragsgestaltung und zu allgemeiner Rechtsbe-
ratung” nicht berechtigt. Das ist ein Hinweis auf
das Urteil des Landgerichts Kéln im Fall ,Smartlaw’,
einem Vertragsgenerator von Wolters Kluwer.

Das Landgericht befand derartige Generatoren
fiir unzuldssig.

Das Wenigermiete-Urteil des Bundesgerichtshofs
sagt aber nichts dariiber aus, ob dies zutrifft - die
Frage ist sehr umstritten, und auch die Befiirwor-
ter der Zuldssigkeit von Dokumentengeneratoren,
zu denen ich gehdre, haben sich zu keinem Zeit-
punkt auf eine Inkassotatigkeit gestitzt. Hier ist
der Gesetzgeber gefordert, einen Tatbestand fiir
nicht-anwaltliche Rechtsberatung zu schaffen, der
den Bediirfnissen der Gesellschaft am Zugang
zum Recht entspricht.

Ist es fair, dass Legal Techs Dinge diirfen, die
Kanzleien nicht diirfen - zum Beispiel Erfolgs-
honorare anbieten?

BRAK und DAY miissten jetzt eigentlich Sturm
laufen. Die Anwalte stehen am Scheideweq. Ent-
weder sie schaffen die Fesseln ihres eigenen Ver-
gitungsrechts ab - oder sie setzen umgekehrt
die Versuche fort, den Legal-Tech-Unternehmen
ihre Vorteile durch eine Reform des Rechtsdienst-
leistungsgesetzes zu entreilen.




